Fenomén OEZ

OEZ patfi mezi ¢elni spole¢nosti na ¢eském i slovenském trhu a v oblasti jisténi na hla-
din€ nizkého napéti hraje v rdmci koncernu Siemens vyznamnou roli také v celé Evropé.
Spolec¢nost dosahla letos nejen rekordni Urovné vyroby, ale v bieznu slavnostné otevre-
la také novou vyrobni halu, do které byla v rdmci koncernu Siemens presunuta produkce
vzduchovych jisti¢li z Berlina. Diky této nové vyrobé mohla spole¢nost nabidnout dalSich

180 novych pracovnich mist.

Plsobeni spole¢nosti OEZ na elektrotechnickém trhu je jiz tradi¢ni a jeji Zivotaschopnost
si zaslouZzi obdiv. Redakce Elektro se proto zajimala, v ¢em spociva tajemstvi Uspéchu této
spolecnosti, a pozadala souc¢asného generalniho reditele OEZ Ing. Romana Schiffera o roz-

hovor, ve kterém mu polozila nékolik otazek.

Rozhovor s generalnim
reditelem OEZ
Ing. Romanem Schifferem

red.:

OEZ letos slavi vyznamné
jubileum — 70 let od svého zalo-
Zeni. Jaké byly podle Vas nejdi-
na této uspésné cesté?

GR Ing. Schiffer:

Samoziejmé tim zdkladnim
milnikem byl rok 1941, kdy fir-
ma Wagner z Olomouce umistila do Letohradu
vyrobu pojistek, pojistkovych spodki a vypi-
nacl. Tak u nés byla zaloZena tradice elektro-
technické vyroby. Rozvoj firmy pak pomohlo
odstartovat ve druhé poloviné Ctyficatych let
minulého stoleti st€éhovani do nového aredlu
za méstem, kde firma pisobi dodnes. Tti pis-
mena OEZ, jako Orlické elektrotechnické za-
vody, se poprvé objevila roku 1952. Vyznam-
nou zménou byla privatizace pred sedmnécti
lety. Poté OEZ vyznamné rozsifil vlastni vy-
vojové i obchodni aktivity a v rdmci trhi stfed-
ni a vychodni Evropy se stal vyznamnym hra-
¢em. Tyto predpoklady pak staly za vstupem
spolecnosti Siemens v roce 2007, kterd umoz-
fluje dalsi rozvoj OEZ.

red.:

Od vstupu koncernu Siemens do OEZ
uplynuly vice neZ ¢tyfi roky. Jak byste je
hodnotil z hlediska pfinosu tohoto spojeni
pro OEZ? Nevznikla timto spojenim vniti-
ni konkurence?

GR Ing. Schiffer:

Rozhodné ne. Naopak zde miizeme hovorit
jen o pozitivech a v mnoha piipadech azZ o su-
perlativech, a to v nékolika rovindch. Zminim
se alespon o vyrobni, vyvojové a socidlni ob-
lasti. Ctyfi roky jsou velmi krétkd doba, pes-
to si OEZ dokazal vybudovat ve skupiné Sie-
mens pozici lead factory pro kompaktni jisti¢e
MCCB a vzduchové jistice ACB. Za ptisobe-
ni Siemens bylo v OEZ postaveno nebo zre-
konstruovano nékolik vyrobnich hal, podafi-
lo se rozsifit zkuSebnu aj. Odbornici z OEZ
jsou zapojeni do mezindrodnich vyvojovych
tymil v rdmci celosvétové sité Siemens, pro-
duktové portfolio neustale inovujeme a navic

Ing. Roman Schiffer,
generdini reditel OEZ

jsme jej doplnili pfistroji pro
spindni a ovladéani. V ne-
posledni fadé nemohu ne-
zminit také vyznamny so-
cidlni aspekt. Jen za posled-
ni dva roky jsme navysili
pocet zaméstnancu o tficet
Sest procent na soucasnych
1 800, k tomu jesté davame
praci i mnohym mistnim do-
davatelim. Vyznamné se tak
podilime na rozvoji celého
Letohradska.

red.:

Jaké jsou strategické cile OEZ v ramci
koncernu Siemens v Ceské republice?

GR Ing. Schiffer:

Mnohé uz jsem zminil v pfedchozi odpo-
védi. Hovofil jsem o vyrobé, vyvoji a socidl-
ni oblasti. Ctvrtym dtleZitym pilifem OEZ
je samoziejmé obchod. Pokud se tedy pta-
te na trh v Ceské republice, chceme i nadé-
le posilovat pozici OEZ jako predniho hrace
v oblasti nizkonapéfovych spinacich a jisti-
cich pfistroji.

red.:

A cile pro nejbliZsi budoucnost?

GR Ing. Schiffer:

V tomto sméru plné ctime koncernovou
filozofii one product, one place. Znamena
to, Ze intenzivné pracujeme na tom, aby-
chom dostali svému postaveni lead factory
pro produkty MCCB a ACB. Smérem k z4-
kaznikim se snaZime, aby si nase firma na-
dale udrzovala kvalitni obsluhu trhu a Sirokou
Skalu sluzeb, coz jsou bezesporu nase konku-
rencni vyhody.

red.:

OEZ pusobil dfive velmi aktivné na trzich
ve vychodni Evropé — napf. v Polsku, na
Ukrajiné a v Rusku. Ovlivnila integrace se
Siemensem néjakym zpusobem tyto zahra-
ni¢ni aktivity?

GR Ing. Schiffer:

Prodejni struktura Siemens je jind, nez
jakou ji mél pred vstupem koncernu OEZ.
Reorganizace prodejni struktury stile jesté
probiha, coz v§ak neznamend, ze OEZ neni
na vychodoevropskych trzich zastoupen. Pro

rozhovor s osobnosti

pusobeni v zahraniéni vSak uz nevyuzivame
jako prostiednika dcefiné firmy, ale obchodni
partnery. V tomto sméru je vyjimkou Sloven-
sko, kde mame dcefinou spolecnost jiz 15 let.

red.:

Byl byste ochoten prozradit ¢tendiim
néco mélo vice o své osobé?

GR Ing. Schiffer:

Narodil jsem se a stile bydlim v Zabtehu
na Moravé. Elektrotechnika je mym oborem
uz od stfedni $koly. Nasledné jsem vystudo-
val Vysokou skolu batiskou, fakultu elektro.
mam zkuSenosti jak z oblasti obchodni, tak
i vyrobni. Od roku 2003 zastdvam pozice na
drovni statutarnich zastupc.

red.:
nuti?

GR Ing. Schiffer:

Ziejmé asi prvni zména mista vykonu pra-
ce, coz byl odchod z Mohelnice do Trutnova.

red.:

Ceho si nejvic vazite u jinych lidi, popt.
u svych spolupracovnika?

GR Ing. Schiffer:

Poctivosti a opravdové upfimnosti.

red.:

Co povaZujete za svlj nejvétsi profes-
ni tspeéch?

GR Ing. Schiffer:

To, Ze dnes mohu zastdvat pozici, kterou
mam, a jejim prostfednictvim tak napomahat
dalSimu rozvoji spolecnosti.

red.:

Ridite se n&jakym Zivotnim krédem? Jest-
lize ano, jakym?

GR Ing. Schiffer:

Chovej se k ostatnim tak, jak chces, aby
se oni chovali viici tobé&.

red.:

Péstujete néjaky sport? Jestlize ano, jaky?

GR Ing. Schiffer:

Mam rad cyklistiku a lyZovani, oboje na
rekrea¢ni urovni.

red.:

Co pravé ctete? Jakou literaturu méte rad?

GR Ing. Schiffer:

Abych pravdu fekl, vyjma odborné litera-
tury nemam momentalné rozectenou zZadnou
knihu, ale uZ se t€$im na dovolenou. Tam si
vzdy néjakou dobrou knihu prectu, ale neni
to detektivka ani scifi.

red.: Dékuji za rozhovor.
(K1)
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